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Kecantikan adalah sesuatu yang sangat dibanggakan oleh kaum wanita. Mereka akan
senang bila dibilang ‘cantik’. Sebaliknya mereka akan sedih dan mungkin stress bila dibilang
‘tidak cantik’. Canfik merupakan kodrat wanita, namun bagaimana cara merawat dan
menjaga kecantikan itu tergantung kepada wanita yang mempunyai kadar ingin cantik
masing — masing. Namun tentunya setiap wanita selalu ingin tampil cantik di segala
penampilan. Entah itu ke kantor, jalan — jalan, saat menghadiri undangan, bahkan saat pergi
ke pasar sekalipun mereka ingin selalu tampak cantik di mata orang lain. Ketika mereka
merasa cantik, ada sebuah kebanggaan dalam dirinya atas kecantikan yang mereka miliki
sebagai makhluk fuhan yang memang sudah ditakdirkan menjadi cantik, apalagi
dihadapan orang yang disukai tentunya banyak wanita yang rela menghabiskan uang dan

waktunya untuk pergi kesalon ketika mereka akan bertemu dengan sang pujaan hati demi
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Usaha salon kecantikan ini didirikan tidak hanya untuk remaja yang mengalami
masalah pada kulitnya saja, wanita dewasa dan wanita yang sudah menginjak usia 50
tahun keatas pun dapat menikmati perawatan wajah yang bisa didapatkan dari salon
ini. Bahkan bukan hanya wanita saja, para pria yang ingin kulit wajahnya tetap terjaga
pun dapat ikut serta melakukan perawatan di salon ini. Kecuali yang masih dibawah
usia 15 tahun. Karena biasanya kulit remaja diusia tersebut masih alami dan belum
terkontaminasi oleh minyak dan lemak dari makanan yang dapat menimbulkan
jerawat pada kulit wajah dan kerusakan kulit wajah lainnya. Bila dilihat dari tingkat
ekonominya, sasaran yang kami bidik adalah semua kalangan tingkat ekonomi

menengah hingga atas dengan tingkat harga yang relatif murah.
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Adapun tfujuan analisis mengenai study
kelayakan usaha salon kecantikan ini
adalah untuk mengetahul seberapao
pbesar manfaat dari usaha ini guna
mengambil peluang yang sangat besar
darl maraknya orang-orang yang ingin
menjaga kulit wajahnya agar tetap
terjaga dan bagi mereka yang memang
bermasalah dengan kulitnya dan ingin
mengatasinyaq.
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Lokasi :
Jl.Ir H. Juanda No.34 Bogor (samping Bogor Trade Mollla'_.::;:'-.
Luas Tempat Usaha : L
Panjang 30 m2 dan Lebar 15 m2.
Status Tempat Kegiatan Usaha :
Sewa

Executive Agency :
Hanita : Owner
Rizky Adelia :Investor
Ferdinan Ray : Analisis

Published by www.ahmadsubagyo.com



BAB I
Aspek pasar dan pemasaran




Fernide Beauty care and Treatment adalah sebuah usaha perseorangan
yang bergerak di bidang jasa kecantikan baik itu berupa kecantikan wajah,
dan kecantikan tubuh. Usaha ini dikhususkan bagi para wanita baik anak-
anak remaja hingga orang dewasa. Jenis jasa yang ditawarkan sangat
variatif mengingat kebutuhan akan kecantikan merupakan idaman bagi
setiap wanita. Tempat ini merupakan salah satu wadah untuk mewujudkan
hal tersebut. Selain itu, pelayanan yang baik menjadi andalan beauty care
tersebut untuk meningkatkan mutu pelayanan bagi pengunjung sehingga
tidak akan mengecewakan pelanggan. Fernide beauty care and treatment
ini berada di lokasi yang strategis di kota Bogor sehingga memudahkan

pelanggan dapat mudah untuk mengunjungi tempat ini.
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Fernide Beauty care and treatment menawarkan berbagai
bidang jasa dalam kecantikan para wanita. Jasa yang
ditawarkan dalam usaha tersebut adalah jasa wajah yang
ditawarkan adalah facial wajah, pengangkatan sel kulit
mati,masker wajah dan untuk perawatan badan disediakan
jasa mandi vuap, lulur, dan mandi susu. Harga yang ditawarkan
dalam usaha tersebut sangat menggiurkan khususnya pada
lokasi perkuliahan mahasiswa maka harga masih terjangkau
dan relatif murah jika dibandingkan dengan harga di tempat
lain, bahkan bisa mencapai 30 persennya. Tapi tergantung dari
jenis perawatan apa yang dipilin.Dari segi kualitas, barang-
barang yang ada di Beauty care and treatment ini fidak
diragukan lagi, sebab barang-barang yang ada didatangkan
dari produsen yang berkudalitas. Dilihat dari segi pelayanan jasa
yang akan ditawarkan, pelanggan tidak akan merasa dirugikan
sebab pegawai yang bekerja di beauty care and tfreatment ini
merupakan lulusan terbaik dan profesional sehingga dalam
pengerjaannya yang terampil dan hasilnya tentu tidak akan
mengecewakan para pelanggan nantinya.
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Permintaan dan Penjualan

Data penduduk aktif bekerja
Sumber data

2008 2009 2010

Bogor 124.726 136.331 148.978

Daerah

Sekitarnya
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Data penawaran jasa kecantikan 2008 — 2010
Kota 2008 2009 2010

\Bogor 18.678 19.080 20.450

Daerah 2.173 3.287 4.895
Sekitarnya

h

Data Permintaan Jasa kecoﬁl@{rh. 2008 - 2010 :
Kot 2008 2009 2010

- 28278




Proyeksi Permintaan dan Penawaran :

Tahun DN Supply Exess demand
2008 27738 2&51\ 6887
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Kekuatan :

Letak lokasi usaha sangat strategis, bersih, dan nyaman.
Memiliki tenaga kerja yang ahli dalam bidangnya.
Pelayanan ekstra dari para pegawai.

Memiliki sarana khusus yang membuat kenyamanan para

pelanggan seperti kantin, perpustakaan, tv dan mesin pijat.

Proses pelayanan yang baik dengan hasil yang memuaskan.

Peluang :

Bisa menjangkau pangsa pasar secara luas khususnya para
masyarakat perumahan di sekitar Bogor,Pekerja, mahasiswa

dan masyarakat secara umum.

Bekerja sama dengan Penyalur peralatan dan perlengkapan

yang sudah terjamin kualitasnya.
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Kelemahan :

belum dikenal oleh masyarakat secara luas.

Ancaman :

Pesaing dari tempat lain yang sudah banyak

pelanggan.

Munculnya para pesaing baru yang lebih inovatif.
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MARKETING MIX

PRODUK




MARKETING MIX

PROMOsI

Tempat

Terletak di Pusat Bogor yang dekat dengan
berbagai akses jalan

Akses Jalan tol Jakarta — bogor ,Baranangsiang
Dekat dengan perumahan — perumahan Bogor

Dekat dengan pusat perbelanjaan Botani Square,
Bogor Trade Mall, Taman Topi Square

Dekat dengan kampus Institut Pertanian Bogor,

STIE Kesatuan
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Promosi:

Fungsi promosi sangat berperan penting terhadap
kemajuan suatu bidang usaha, maka kami memilih
cara yang tepat, efektif dan seefisien mungkin agar
promosi usaha kita dapat berjalan sesuai keinginan
kita. Hal utama yang harus dilakukan adalah melalui
berbagai media

*Majalah fashion dan kecantikan

*Radio KISI FM Bogor

*Brosur yang di sebarkan di pusat perbelanjaan.
«Setiap kali berkunjung akan diberikan 1 kupon dari
setiap perawatan, apabila memiliki 10 kupon, maka
ada bonus satu kali perawatan wajah berupa facial
gratis.
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MARKETING MIX

HARGA




BAB lli
ASPEK TEKNIS DAN TEKNOLOGIS
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Proses Produksi.
Customer
- Masuk ke Area Fernide Beauty care n treatment

- Melakukan Registrasi Pelanggan untuk mengambil nomor
antri

- Antri pelanggan menunggu giliran
- Menunggu giliran diruang kanftin, ruang tv .
- Proses perawatan

Setelah selesai akan dipanggil oleh petugas untuk melakukan
ran di tempat administrasi










PERALATAN PERAWATAN
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Jenis Barang Usia Harga Quantity Jumlah Harga

\ Ekonomis

Perlengkap: Perawatan :

. 4inl Beauty instrument 5 thn.
o Rp. 3.500.000,- 4 set. Rp. 14.000.000,-
. Bath tub Unlimited
. S S Rp. 1.000.000,- 2 set Rp. 2.000.000,-
Rp. 2.500.000,- 2 set Rp. 5.000.000,-
Perlengkapan Ruang \
kantor: 4 thn. :
. p. 3.500.000,- 1 unit. Rp. 3.500.000,-
. Personal Computer Pentium 4, Core 2 Duo &Lcd 4 thn.
Monitor. s Rp. 2.000.000,- 2 unit. Rp. 4.000.000,-
. Air Conditioner Room. 3 thn.
. Telepon. 3 thn. Rp.  100.000,- 1 unit. Rp. 100.000,-

Dispenser. 3 thn .
= 1 unit. Rp.  150.000,-

2 .
. . 400.000,-




1) Sabun Wajah Rp 30,000.00 10 Rp 300,000.00

2) Peeling gel Rp 60,000.00 10 Rp 600,000.00
)] Cream malam & pagi u/ kulit berjerawat Rp 60,000.00 30 Rp 1,800,000.00
4) cream malam & pagi u/ kulit berflek ringan Rp 80,000.00 30 Rp 2,400,000.00
cream malam & pagi u/ kulit berflek berat Rp. 100,000.00 30 Rp 3,000,000.00
)] \mgsker gell Rp 70,000.00 15 Rp 1,050,000.00
7) maskre@pur Rp 400,000.00 15 Rp 6,000,000.00
8) pembersih w%h\ Rp 30,000.00 30 Rp 900,000.00
9) vitamin wajah \ Rp 50,000.00 50 Rp 2,500,000.00
10) eye treatment \ Rp 90,000.00 50 Rp 4,500,000.00
Bahan
11) bedak compact Rp 80,000.00 30 Rp 2,400,000.00
Baku
12) bedak aenotose powder (bubuk) 50,000.00 15 Rp 750,000.00
13) aqua detox sprayer Rp \ 30,000.00 20 Rp 600,000.00
14)  milk cleanser Rp \ZQOO0.00 30 Rp 600,000.00

00 450,000.00

500,000.00




BAB IV

ASPEK MANAJEMEN DAN SDM




Sales Area
Manager

Manager
marketing

finance

Staff/karyawan
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General affair
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JOB DESCRIPTION

Manager Area

Manajer Marketing

Memonitoring kegiatan Bawahannya
untuk dilaporkan kepada Owner

bertanggung jawab meningkatkan
proses penjualan.

Meningkatkan penjualan.

Berinovasi untuk menarik perhatian
pelanggan.

Cepat merespon dan melihat kelemahan
pesaing.
Menetapkan harga-harga
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\Job Analisis dan Kualifikasi
\yQWOﬂ

No Jabatan Jumlah  Pendidikan Gaji Karyawan
Karyawa Terakhir

n

N

1  Sales Manager Area 1\ S1 Management Rp. 2.500.000,-
2  Manager Marketing 1 Wgement Rp. 1.800.000,-
3  Finance S1 Accounh.nﬁ Rp. 1.700.000,-




Proses Rekruitmen

© Wawancara awal
© Review lamaran dan resume
- Tes seleksi
- Wawancara kerja

N\ - ) a avYe N )




BAB V

ASPEK HUKUM DAN LEGAL




e Persekutuan berdasarkan kepercayaan.

eBeberapa sekutu bertanggung jawab
penuh atas sekutu lainnya.

e Satu atau lebih sekutu bertindak sebbagai
pemberi modal.
e Dijalankan oleh seorang sekutu aktif dan

bertanggung jawab atas semua resiko
sampail harta pribadi.
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e Berdirinya suatu CV, cukup hanya dengan akta
Notaris namun, sebaiknya CV tersebut di
daftarkan pada Pengadilan Negeri setempat
dengan membawa kelengkapan berupa

— Surat Keterangan Domisili Perusahaan (SKDP)

— NPWP atas nama CV yang bersangkutan.

e |jin yang lebih lengkap untuk keperluan tender,
biasanya meliputi surat-surat lainnya yaitu:

— Surat Pengukuhan Pengusaha Kena Pajak (PKP)
— Surat ljin Usaha Perdagangan (SIUP)

— Tanda Daftar Perseroan (khusus CV)

— Keanggotaan pada KADIN
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1. Fotocopy KTP para pendiri
2. Fotocopy KK penanggungjawab
3. Fotocopy PBB/ Surat Kontrak-mengontrak

r o~ ; : W ™~ % 7 N R N f"[ - [ —~ o | e s :
Dokumen vang diperiukan

= 1. Akte Notaris
2 . Domisili
3. NPWP
4. Pengesahan Pengadilan
5. SIUP
6. TDP
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SEKIAN DAN TERIMA KASIH




Nofe:
Detail proposal ini ada dalam

buku : \\\\\

20 Cara Mendirikan Usaha Baru




